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Betreiberimmobilien: Ein Uberblick / Im Fokus: Healthcare /4

Sozialimmobilien

Kinderbetreuungs-

Healthcare-Immobilien sinrichtingen

Vollstationére Pflege Betreutes Wohnen

: Mehrgenerationen-
Hospiz .
hauser

Heime fiir Menschen
mit Behinderung

Medizinische

Einrichtungen Jugendheime

Eingliederungs-

22 einrichtungen

Flichtlingsheime

Obdachlosenheime

Wohnheime

Arztehauser

Reha Therapiezentren Schulen

Privatkliniken Werkstatten Weitere

Mischeinrichtungen

Akut-Kliniken Servicewohnen

Seniorenresidenzen/-stifte

Ambulante Wohngemeinschaften

Quelle: Colliers (2021); Hinweis: Mdgliche Investmentfelder des Fonds farblich markiert



Megatrend Healthcare: Der demografische Wandel fordert Il/
altersgerechte Wohnformen und medizinische Einrichtungen /4

Demographischer Wandel — Die Zahl der Hochaltrigen erhéht sich (+35% bis 2040) und
damit einhergehend auch die Zahl der pflegebedurftigen Menschen. Dies fiihrt zu einer
intensiveren medizinischen Betreuung und einem Nachfrageiiberhang an alternativen

Wohnformen im Alter

Steigende Kaufkraft fihrt zu erhdhter Nachfrage nach qualitativem
Wohnraum im Alter

4 Langfristig bestandige Nachfrage nach modernen Pflegeeinrichtungen,
/ Formen des Seniorenwohnens und medizinischen Einrichtungen

der ,pflegenden Tochtergeneration® verstarkt

Alterung der landlichen Gebiete — Wegfall von regionalen Kliniken fiihrt zu einem
vermehrten Bedarf an medizinischen Einrichtungen

Quelle: HIH Invest

Megatrend Demographischer Wandel 4



Wachstumsmarkt ,Silver Society“ — gesellschaftliche Alterung erfordert  J,
private Investitionen und bietet attraktive Chancen /4

Demographische Alterung und ihre Rahmenbedingungen

Anhaltendes Marktwachstum Integration von Versorgungsleistungen

A i Durch die voranschreitende Alterung und die _ Im Zuge der Ambulantisierung werden
J][l_l][”] "% steigende Morbiditat lassen sich die Folgen fiir "% verstarkt kombinierte Versorgungen aus
i das Gesundheitswesen gut prognostizieren Betreutem Wohnen und Tagespflege errichtet
i Selbstbestimmte Lebensfiihrung i i Privatisierungstendenzen
..i Um den Wohn- und Betreuungswiinschen im . Kinftig wird zunehmend privates Kapital
i Alter gerecht zu werden, braucht es vermehrt = / : bendtigt, um den zusatzlichen Bedarf an
i Alternativen zu Pflegeheimen i Pflegekapazitaten zu decken

Steigender Pflegefachkraftebedarf

: Neue Versorgungsformen
@ i Die zunehmende Diskrepanz zwischen

Grundlegende strukturelle Verdnderungen
innerhalb der Gesundheitsvorsorge fluhren
zu einem starken Wachstum von MVZ

Pflegebedurftigen und der Verfugbarkeit von
Pflegekraften erfordert innovative Konzepte

Rahmenbedingungen, wobei insbesondere Themen wie Barrierefreiheit, Betreuung, Unterstiitzung sowie Pflege im

)) Um die demographische Transformation erfolgreich zu meistern, braucht es neue soziale und 6konomische
Fokus stehen und Seniorenimmobilien zu einer zukunftssicheren Investition und attraktiven Kapitalanlage machen

Quelle: HIH Invest

Megatrend Demographischer Wandel 5



Die Megatrends fordern drei Investitionsschwerpunkte fur I[

institutionelle Investoren

7

Medizinische Einrichtungen

Seniorenwohnen

Ambulante Pflegeeinrichtungen

= Steigender Bedarf an

Wegfall von Kliniken im landlichen Bereich

= Medizinische

lokale medizinische
gewahrleisten

auf ambulante Versorgung

= Durch geringe Flachenanforderungen ist
Drittverwendung durch

eine hohe
Umnutzung in Gewerbeflachen mdglich

—y

Quelle: HIH Invest

ortlicher
medizinischer  Versorgung durch den

Versorgungszentren  und
Arztehauser als zentrales Instrument, um
Versorgung  zu

Breite Durchmischung von Fach- und
Allgemeinmedizinern mit der Konzentration

Eigenstandiges Wohnen fiir Senioren mit
Maoglichkeit der bedarfsorientierten
Betreuung durch Fachpersonal

Nutzergruppenspezifischer Ausbaustandard
mit entsprechenden Grundrissen, Einbau-
kiichen, Nasszellen sowie Gemeinschafts-
flachen fur den sozialen Austausch

Investmententscheidung ahnlich zu Wohn-
investments, mit dem Fokus auf eine gute
medizinische  Grundversorgung in der
unmittelbaren Umgebung

Potenzielle  Umnutzung in  Serviced

Apartments bzw. konventionelles Wohnen
i I}

Uberwiegender Fokus auf ambulante
Pflegeeinrichtungen mit privaten und frei-
gemeinnutzigen Betreibern bzw. Mietern

Hausliche und ambulante Pflege sind vom
Gesetzgeber bevorzugte Leistungen; die
Maxime "ambulante vor stationarer Pflege®
ist im Sozialgesetzbuch (SGB XI) verankert

Vermeidung von wesentlichen Betreiber-
und (bundeslanderspezifischen) Rechts-
risiken  durch  Verzicht auf  Ankauf
klassischer vollstationarer Pflegeheime

Investitionsschwerpunkte 6



Medizinische Versorgung im Wandel: Abbau klassischer Strukturen
und gleichzeitig Ausbau der Kooperationsform MVZ

¢/

MVZ als Antwort auf klassische Krankenhauser:
Verschiedene Wachstumstreiber

= Die offentliche Hand plant, eine deutschlandweit
bedarfsgerechtere und effizientere Versorgungsstruktur
aufzubauen

= Ziel des Krankenhausstrukturfonds (2016) ist, bis 2024

» Uberkapazitaten im stationaren Versorgungsangebot
abzubauen und Standorte zu konzentrieren

= Krankenhauser in nicht akut stationare ortliche
Versorgungseinrichtungen umzuwandeln

= Krankenhdauser als Trager der MVZ (2019: 45%) wollen
ihre Wertschopfung auf den ambulanten Bereich
ausweiten und Zuweiser fir ihr stationares Geschaft
gewinnen

= \Vertragséarzte als Trager der MVZ (2019: 43%) profitieren
von Wachstumsmaglichkeiten (Zukauf von Zulassungen)
oder einer einfacheren Nachfolgeregelung

sorgen gleichsam fur wachsende und nachhaltige

) Gesetzliche Vorgaben und attraktive Struktur fir Arzte
Bedeutung der MVZ

Quelle: HIH Invest; KBV (2021)

Entwicklung der Anzahl an Krankenhausern und MvVZ
(2010 = 100)

MVZ Krankenhauser

200,0

Entwicklung der Anzahl an Arzten nach Praxisstruktur

(in %) o
m Anteil der Arzte in Einzelpraxen

m Anteil der Arzte in Gemeinschaftspraxen

m Anteil der Arzte in MVZ

60,0

40,0

20,0 +6,9 %-Pkt

0,0

Investitionsschwerpunkte 7



Betreutes Wohnen: Selbstbestimmtes Leben im Alter — Eigenstandiges  fg

Wohnen mit der Moglichkeit einer bedarfsorientierten Betreuung /4
Angebot Betreutes Wohnen: Bedarf vs. Nachfrage Bedarfsdeckung fur Betreutes Wohnen in Deutschland
» Der Bestand an Wohneinheiten im Betreuten Wohnen Relativer Versorgungsgrad:

liegt in Deutschland bei ca. 300.000 ® =2000-<030 A

@ 20,30-<0,50 e

= Der Bedarf an betreuten Wohnungen kann auf etwa ® 2050-<080 .
10 % der Haushalte tber 70 Jahre geschéatzt werden 2080-<100 _ - -

— Dies entspricht ca. 900.000 Wohneinheiten

= Bundesweit besteht eine Unterversorgung von
ca. 600.000 Wohneinheiten

» Der relative Deckungsgrad betragt 33 %, bezogen
auf die Nachfrage der Haushalte tiber 70 Jahre

= Regionale Unterschiede hinsichtlich der
Bedarfsermittlung: Besonders in strukturschwachen,
landlichen Regionen ergibt sich im Gegensatz zu
Ballungsgebieten eine verstarkte Diskrepanz zwischen
Angebot und Nachfrage

weiter vergrdofRern, vor allem wenn die Babyboomer-

Das Defizit wird sich in Zukunft deutschlandweit noch
) Generation in diese Altersgruppe eintritt

Quelle: HIH Invest; CBRE (2021); Terragon (2020)

Investitionsschwerpunkte -



Ambulante Pflege: Pflege zu Hause ist immer noch dominierend, Y/}
stationar wird nur jeder funfte Pflegebedurftige versorgt /4

Entwicklung der Zahl der Pflegebedirftigen nach Art Art der Versorgung von Pflegebedurftigen, 65 Jahre
der Versorgung, alle Altersklassen und alter

mmmm v0lIstationar in Heimen (in Mio.) - .A. = Versorgung zu Hause allein durch Angehdrige

mmmm zu Hause versorgt (in Mio.) - LA. = Versorgung zu Hause mit/durch ambul. Pflegedienste

—e— Anteil Angehdrigenpflege (in %) - r.A. = Vollstationdre Pflege

5,0 84,0

80,0

76,0

72,0

68,0

64,0

N > N X N

Angehdrige und ambulante Pflegedienste versorgt. Die eigenen vier Wande in der gewohnten Umgebung sind der bevorzugte Lebensort im

Pflege zu Hause ist vorherrschend: Von den 4,1 Mio. Pflegebedurftigen in Deutschland wurden in 2019 rund 80 % von zu Hause durch
Alter, allerdings sind diese nicht immer altersgerecht. Dadurch ergibt sich perspektivisch ein hoher Bedarf an barrierearmen Wohnraum.

Quelle: HIH Invest; BMAS (Alterssicherungsbericht 2020); Berechnungen: Bundesinstitut fur Bevolkerungsforschung (2020); Eurostat (2021)

Investitionsschwerpunkte 9



Investmentmarkt Deutschland: Demographische Trends sorgen fur Y/}
anhaltenden Run auf Pflege- und Gesundheitsimmobilien /4

Entwicklung Investmentvolumen Healthcare (in Mrd. Boom-Markt: Die Nachfrage nach Healthcare ist

EUR) und Spitzennettoanfangsrendite (in %) % ungebrochen — Ein konjunkturunabhangiger
mmm]. H) =mm? H) —e—Spitzennettorendite Healthcare - r.A. Sektor mit enormen Wachstumspotential ermdglicht
50 10,0 langfristig stabile Cash-Flows
4,0 8,0
3,0 6,0 Stabile Makro-Trends: Demographischer Wandel
50 40 m und anhaltende Alterung der Gesellschaft fuhrt zu
’ ’ einer hohen Vermietungssicherheit und
1,0 2,0 gewandelten Risikowahrnehmung seitens der
0,0 0,0 Investoren
\Ni/ Professionalisierung: Die sich in den letzten
Jahren rasch entwickelnde Professionalisierung der
Investments nach Assetklassen (in %) Betreiberlandschaft hat ebenfalls

Investitionsentscheidungen gefoérdert

Betreutes Wohnen erneut mit Zuwachs: Neue
Bestmarke mit 603 Mio. EUR flir Betreutes Wohnen
und einem plus ggu. dem Vorjahr von 41 % zeigt
die wachsende Bedeutung der Assetklasse

= Gesundheitsimmobilien Perspektiven: Healthcare-Immobilien etablieren
sich zunehmend als eigenstandige Assetklasse,

= Pflegeimmobilien

13,6

m Betreutes Wohnen

da insbesondere institutionelle Investoren immer
mehr auf Diversifikation in ihren Portfolien setzen

Quelle: HIH Invest; BNP (2022)

Investmentmarkt Deutschland 10




Il/
Chancen und Risiken aus Sicht der institutionellen Investoren /4

Pandemie als Treiber: Corona hat dem Segment einen Schub gegeben, da etablierte Assetklassen
unattraktiv oder risikoreicher geworden sind (z. B. High-Street-Objekte). Auch die starkere Bedeutung
von ESG-konformen Investments hat die Nachfrage angetrieben.

Aufgrund des prognostizierten steigenden Bedarfs liefern Investitionen sehr berechenbare
Ausschuittungen, was den langfristig orientierten Investoren sehr entgegenkommit.
Ausschittungsrenditen von ca. 3,5 % sind derzeit realistisch.

Sehr lange und haufig gut indexierte Mietvertrage (in der Regel >20 Jahre) mit minimalen oder keinen
Nachvermietungsrisiken erhohen die Sicherheit. Demgegenlber steht ein begrenztes Mietwachstum, da
die Mieten nicht durch den Markt bestimmt werden (Ausnahme Betreutes Wohnen/Service-Wohnen)
sondern durch staatlich regulierte Fordersatze (Kitas, Pflege).

Kleinteiligkeit des Marktes fiihrt zu einem aufwendigem Sourcing: Auf Verkauferseite stehen tiberwiegend
private Eigentimer und Entwickler mit noch hohem Direktgeschéaftsanteil. Due Diligences verlaufen haufig
langwieriger, da die Verkaufer keinen institutionellen Standard haben.

Aufgrund der starken Nachfrage von Investoren haben die Kaufpreisfaktoren deutlich aufgeholt. Derzeit

befindet sich der Markt in einer Findungsphase, da die gestiegenen Finanzierungskosten eingepreist
werden mussen.

Quelle: HIH Invest

Investmentmarkt Deutschland 11



| .. | Il/
Vielen Dank fur Ihre Aufmerksamkeit /4

Carsten Demmler
Geschaftsfuhrer HIH Invest

T +49 40 3282 3644
E cdemmler@hih.de

HIH Invest Real Estate
Gertrudenstral3e 9
20095 Hamburg

Ansprechpartner 12
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Rolf Engel, CFO der Capital Bay Group,
Betreiberimmobilien in Deutschland -
Marktchancen fur internationale Anleger und
aktuelle Trends in dem Segment

01 Capital Bay Group
02 Micro & Senior Living Markt DE

03 Trends Betreiberimmobilien
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Spezialisten weltweit

under Management
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120*

Fonds mit deutschem und
internationalem Aufbau Kunden weltweit
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11.000*

Einheiten under Operation

15+

Jahre Erfahrung im
Immobilienbereich
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Einzigartige Struktur

Capital

GROUP
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FUND & INVESTMENT
MANAGEMENT

REAL ESTATE
MANAGEMENT

360 OPERATOR
PLATFORM

@ PROPTECH
PLATFORM

Capital Bay Fund Management bietet
Anlegern aus aller Welt individuelle
Anlagelésungen in Fonds, Separate
Accounts und anderen
Verwaltungsstrukturen.

Vollstandig lizenziert. Reguliert. Erfahren.

CB FUND MANAGEMENT

1,5 Milliarden EUR verwaltete Mittel
6 Fonds (Wohnen & Mikro-Wohnen)

Capital Bay deckt die gesamte
Wertschépfungskette rund um die
Immobilie ab: Entwicklung, Bau und
Verwaltung aus einer Hand.

Vertikal voll integriert. Digital. Nachhaltig.

CB REAL ESTATE MANAGEGMENT

7,5 Milliarden EUR verwaltetes Vermdgen
250+ Mitarbeiter weltweit

19 Niederlassungen weltweit

Die 360 Operator Group umfasst
anspruchsvolle Betreiberkonzepte von
Junior bis Senior Living und alles
dazwischen. Passend fir jede Lebensphase.

Individuell. Flexibel. Dynamisch.
360 OPERATOR GMBH

9 starke Marken

3.750+ Mitarbeiter weltweit
70+ Anlagen in Betrieb
11.000+ Einheiten in Betrieb

Capital Bay hat es sich zur Aufgabe
gemacht, die digitale Innovation in der
Immobilienbranche voranzutreiben und
schafft daher ein einzigartiges Umfeld fiir
leidenschaftliche Immobilien-Innovatoren.

Von der Industrie fir die Industrie.

CB TECHNOLOGY GMBH

Unsere Vision: eine einzigartige Plattform
zu schaffen, die alle Dienstleistungen vom

Handel bis zum Bau und der Verwaltung
von Immobilien abdeckt.




Unsere Life-Long Living Konzepte

ZWEITER

POST- RUSH HOUR AUFBRUCH
ADOLESZENZ UN-RUHESTAND

JUGEND

WOHNWIRTSCHAFTLICHES
KONZEPT

0 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100 Alter

GEWERBLICHES
KONZEPT

360 OPERATOR MARKEN-HAUS
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CapitalBAY

Steigender Bedarf an 1- und 2- Trend bansi DE Transaktionsvolumen in der
Zimmerwohnungen rend zur Urbansierung Assetklasse steigt

* Bereits jetzt gibt es einen Mangel an Ein- und * Mehr Menschen zieht es in groBere » Die Bedeutung des noch jungen
Zweizimmerwohnungen in den GroBstadten Stadte Teilmarkts Mikroapartments, welcher u.a.
Studentenapartments, Serviced
Apartments, Boardinghduser oder

Aparthotels beinhaltet, hat sich aufgrund
Angespannter Wohnungsmarkt Studentenland Deutschland der Produktknappheit in den klassischen
Assetklassen deutlich erhoht.

» Erschwert Suche fur kurzfristig oder * 2,9 Millionen Studierenden
befristete Mietvertrage steigert die * Fir den Erstabschluss bendtigen
Nachfrage nach unkomplizierten Studierende in Deutschland ca. 7,9
Wohnmodellen Semester

* 88% der deutschen Studierenden wohnen
nicht bei den Eltern

{ Steigende Nachfrage an Wohnraum fordert neue hybride Konzepte — wie Micro Living J

Quelle: Cushman & Wakefield



CapitalBAY

Senior Living Markt DE

 Alternde Gesellschaft - 118 Millionen * Hohe Belegungsraten, in der Regel 90 % .

Menschen Uber 65 Jahre in der EU » Tendenz zu Einzel- statt Doppelzimmern
» Ho6here Lebenserwartung & fehlende
familidre Unterstitzung

Lange Mietvertragslaufzeiten Staatliche Finanzierungsgarantie Geringe Bauaktivitaten

Fortgesetzte Marktkonsolidierung und
internationale Expansion

» Langerer WALT im Vergleich zu * In Deutschland: Die ungedeckten Kosten
anderen Anlageklassen innerhalb der werden von der Sozialversicherung
Immobilienbranche Ubernommen (gilt fir 50 % der

Einwohner)
2 0 + * In Deutschland: Mehr als 75 % der
Finanzierung des Gesundheitswesens
e erfolgt durch staatliche Ausgaben und die

gesetzliche Krankenversicherung

{ Senior Living - Ein Markt, der auf Wachstum ausgerichtet ist J

Quelle: Knight Frank
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Trend 1. One-Stop-Shop

Mieteinnahmen

I.NVESTOR BETREIBERMARKE
Joint Venture/ Kauft
OpCo
3rd Party AIFM

CapitalBAY

P>
N4

7%
//)9

I.._.._.._.._e.. ...... ASSET MANAGER
Management- ManCo

ausgaben




Trend 2: Modulares Bauen




Kontakt

ROLF ENGEL
CFO & CIO
Capital Bay Group

T. +352 2866 9489 - 00
rolf.engel@capitalbay.lu

CAPITAL BAY FUND MANAGEMENT SARL

2, rue Jean Monnet
L-2180 Luxembourg

HAFTUNGSAUSSCHLUSS

Die vorliegende Prasentation enthalt Angaben, Analysen, Prognosen und Konzepte, die lediglich Ihrer unverbindlichen Information dienen. Die Prasentation ist keine steuerliche, juristische oder sonstige Beratung und stellt kein Angebot
fur die Verwaltung von Vermoégenswerten oder Empfehlung/Beratung fir Vermogensdispositionen dar. Die Présentation ist auf Basis subjektiver Einschatzungen von uns erstellt worden. Einige in der Prasentation enthaltenen
Informationen basieren auf und/oder sind abgeleitet von Informationen, die uns von unabhangigen Dritten zur Verfligung gestellt wurden. Wir handeln stets in der Annahme, dass solche Informationen richtig und vollstandig sind und
aus vertrauenswirdigen Quellen stammen. Eine Gewédhr fir die Richtigkeit und inhaltliche Vollstandigkeit der Angaben in der Prasentation kann von uns nicht ibernommen werden. Die Prasentation ersetzt nicht die individuelle
Beratung. Jeder Interessierte sollte eine etwaige Entscheidung erst nach sorgféltiger Abwégung der mit einem bestimmten Vertrag verbundenen Risiken treffen und zuvor rechtliche sowie steuerliche und ggf. sonstige Beratung
einholen. Wir akzeptieren keinerlei Verantwortlichkeit gegentber dem Empfanger der Présentation und von dritten Personen im Hinblick auf Handlungen, die auf der Basis der vorliegenden Prasentation vorgenommen werden. Die
angefihrten Meinungen sind aktuelle Meinungen, mit Stand des in diesen Unterlagen aufgefiihrten Datums. Die Prasentation ist streng vertraulich zu behandeln. Vervielfaltigungen jeglicher Art sind nur mit unserer vorherigen
schriftlichen Zustimmung und unter genauer Quellenangabe erlaubt.
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STAYERY.

THE VERY, VERY
EXTRAORDINARY
SERVICED APARTMENTS
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EXTRAORDINARY
SERVICED
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WHAT MAKES US
VERY, VERY
EXTRAORDINARY




ZIELGRUPPE:
MODERNE REISENDE

»OERVICED APARTMENTS
GEMACHT FUR DIE
DIGITALE GENERATION UND
IHRE BEDURFNISSE®

STAYERY. USPS / Zielgruppe



DESIGN:
URBAN MODERN

»UNSERE APARTMENTS SIND
DESIGNT FUR DEN MODERNEN
REISENDEN - NICHT FUR EINE NACHT
SONDERN EINEN STAY*

STAYERY. USPS / Design



TECH:
STATE OF THE ART

,UNSERE TECH DNA IST

L WESENTLICHER BESTANDTEIL

- DER STAYERY - WE BRING TECH
TO REAL ESTATE“

STAYERY. USPS/ Tech



COMMUNITY:
ERLEBNIS

»ANKOMMEN IN EINER
FREMDEN STADT -
DAS WIRD MIT UNS ZU
EINEM BESONDEREN ERLEBNIS*

STAYERY. USPS / Community



DER GRUNDSTEIN IST MIT KNAPP 1.000 EINHEITEN AN 11 STANDORTEN GELEGT, ABER DIE REISE BEGINNT
JETZT ERST RICHTIG

BERLIN BIELEFELD FRANKFURT
85 Apartments, Live 126 Apartments, Live 139 Apartments, live 30 Apartments, live

z STUTTGART, 153 Apartments
GUTERSLOH, 37 Apartments

BOCHUM, 90 Apartments

KARLSRUHE, 100 Apartments

BREMEN WOLFSBURG MONCHENGLADBACH
86 Apartments, Q3/22 48 Apartments, Q3/22 53 Apartments, 2023 AND MORETO COME ...



SEE YOU
VERY, VERY SOON.

JAN WINTERHOFF 1£.+49 30 403 657 046 vAL JAN.WINTERHOFF@STAYERY.DE
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audere Gesellschaftsimmobilien

Unser Angebot
cencler, Nrbis ung
@ audere Gesellschaftsimmobilien entwickelt, baut und
. Tagy betreibt ESG-konforme Gesellschaftsimmobilien.
“5% & “,
3 & % %
g’j qudere A : Unser Fokus liegt auf Projekten fur die systemische
%; @ coselchatisimmobiies ﬁ > Losung stadtischer Probleme in den Bereichen Betreuung,
: ag . . .o .
% & (Aus-)Bildung, Pflege und preisgiinstiges Wohnen.
3 £ =
a 4 S
Y ‘)-% &o‘?"y“
Y 2, N\ ‘Lo‘?’
%ﬂo\ Dabei integrieren wir die Interessen und Bedurfnisse aller
) beteiligten Stakeholder und Zielgruppen.
unge Famjlien und Klﬁd

aUdere ® Gesellschaftsimmobilien

© audere Gesellschaftsimmobilien GmbH 2022 — All rights reserved, also regarding any disposal, exploitation, reproduction, editing, distribution as well as in the event of applications for industrial property rights.




audere Gesellschaftsimmobilien

Herausforderungen

ESG-Konformitat ist essentiell fur uns
audere.

Gesellschaftsimmobilien

,Um langfristig unsere Produkte erfolgreich entwickeln und betreiben zu
kdnnen, mussen Nachhaltigkeit, Wirtschaftlichkeit und
Sozialvertraglichkeit im Einklang stehen.”

Environment Social Governance

Environment steht bei audere Der soziale Aspekt bezieht sich bei audere Unter Governance versteht audere
Gesellschaftsimmobilien fur die Einhaltung neuester Gesellschaftsimmobilien auf die Immobilien-Produkte: Gesellschaftsimmobilien das Risiko- und
Energiestandards, die Verwendung recyclingfahiger Kindertagesstatten, bezahlbares Wohnen, Reputationsmanagement, bestimmte
Materialien, eine lokale Lieferantenbasis und Einrichtungen fir betreutes Wohnen und Pflege sowie Aufsichtsstrukturen, Compliance-Richtlinien und
effiziente Herstellungsprozesse. Azubi- und Studentenwohnhauser.

Korruptionsbekampfung.

audere ® Gesellschaftsimmobilien

© audere Gesellschaftsimmobilien GmbH 2022 — All rights reserved, also regarding any disposal, exploitation, reproduction, editing, distribution as well as in the event of applications for industrial property rights.



audere Gesellschaftsimmobilien

Unser Kompetenzspektrum

1. Ankauf

Erwerb von
Grundstucken fur die
Projektentwicklung
unserer

Gesellschaftsimmobilien.

2. Finanzierung

Finanzierung aller Real-
Estate-Aktivitaten in
enger Zusammenarbeit
mit etablierten Partnern,
wie Sparkassen,
Volksbanken,
Privatbanken und
Mezzanine-
Kapitalgebern.

au d er e ® Gesellschaftsimmobilien

3. Bau

Realisierung in serieller
Bauweise mit einem
hohen Vorfertigungsgrad
(Elementbasiert oder auf
Basis von Modulen) in
Kooperation mit
markterprobten
Herstellern.

4. Betrieb

In den Bereichen KiTa,
betreutes Wohnen und
Pflege sind angesehene
und erfolgreiche
Trager/Unternehmen auf
Basis langjahriger
Mietvertrage unsere
Partner.
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5. Portfolio

Unsere
Gesellschaftsimmobilien
werden nach ESG-
Kriterien zu einem
Portfolio entwickelt,
dessen Einzelobjekte sich
Uberdies mit langjahrig
gesicherten Renditen
auszeichnen.
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Projekte | KiTa, Augsburg Auf dem Nol

KiTa Stand-alone (16 Gruppen)

BGF: 3.843 m? o.i. + 288 m? u.i.
Mietflache: 3.415 m? 0.i. + 239 m? u.i.

Bauweise: Holz-Hybrid

Status: In Entwicklung

audere ® Gesellschaftsimmobilien
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Projekte | Quartiersentwicklung, Kaufbeuren ABK-Areal

Betreutes Wohnen & Pflege, Mitarbeiterwohnen,
Kita/Krippe

BGF: 27.825 m? 0.i. + 7.500 m? u.i.
Mietflache: 20.868 m? 0.i. + 2.400 m? u.i.
Bauweise: Holz-Hybrid + Konventionell +

Sanierung im Bestand

Status: In Entwicklung

au d er e ® Gesellschaftsimmobilien
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Projekte | Soziales Dorf, Kochel am See

PARKHAUS/WOHNUNG
Mensa + Shops ca. 1 610 m? Parkhaus - ca. 140 Parkplétze - ca. 4 060 m f :’a}::::: EINFAHRTNERWALTUNG
Bibliothek + Kultuzentrum ca. 1610 m? Wohnungen: 46 (24- Einzel, 22 Doppel = - Hotel

B& Menschen) -ca. 3 440 m* Verwaltung + Kaffeehaus

Sporthalle ca. 1 055 m? Klassenzimmer ca. 1 470 m* Verwaltung + Kaffeehaus ca. 707 m* Klassenzimmer

optional: Studentenzentrum ca. 1 470 m? Hutedﬂ;a}glﬂ? me Studentenzentrum/(YWohnugen)
2

Wohnungen ca. 1 055 m {Wohnungenj - ¢ CAMPUS

rot—

Mensa +|Shops
Bibliothe

ke + Kulturzentrum

% -~ Sporthalle

/

Wohnungen optional

BESTAND

Ambulantes Wohnen

Ambulantes Wohnen ca. 1 050 m?
Ambulant betreutes Wohnen
' Gastronomie KiTa
Ambulant betreutes Wohnen ca. 1 050 m# Ausstellungen
KiTaca. B10 m?
Sozlal gefordertes Wohnen+ DORF
KOCH ELSEE Mietarbeiter Wohnraum
Sozial gefordertes Wohnen+ =
Mietarbeiter Wohnraum ca. 1 215 m? A PN Senlorenwohnen
i . ";.L# - NN
o /. V8eniorenwohnen ca. 1 215 m? P —~
L F Fa vy
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lhre Ansprechpartner

Heinz Eder Horst Lieder

Managing Partner Managing Partner

heinz.eder@audere-gesellschaftsimmobilien.com horst.lieder@audere-gesellschaftsimmobilien.com
T+49 (0)157 878 198 12 T+49 (0)172 667 56 17

www.audere-gesellschaftsimmobilien.com
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audere Gesellschaftsimmobilien GmbH

Maria-Merian-Str. 4 - D-70736 Fellbach - T +49 (0)711 452 556 53 - F +49 (0)711 658 524 53 -

Geschaftsfuhrer Heinz Eder, Horst Lieder - AG Stuttgart: HRB 780518 -
info@audere-gesellschaftsimmobilien.com - www.audere-gesellschaftsimmobilien.com



FRAGEN AN DIE REFERENTEN

Carsten Demmler Rolf Engel Jan Winterhoff Horst Lieder
Geschaftsfihrer CFO Head of Real Estate Geschaftsfihrender
Expansion Gesellschafter
HIH Invest Real Estate Capital Bay SA Stayery Audere

Gesellschaftsimmobilien

CONSULT
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